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 Actividades de Reflexión inicial: 

 Con palabras sencillas responde a las siguientes preguntas. 

 

a) Para usted ¿qué es modelo de negocios? 

 

 

 

 
b) ¿Qué es la herramienta canvas?  

 

 

 

c) ¿Por qué cree que es importante establecer el modelo de negocios? 

 

 

 
 

 CUESTIONARIO: Desarrolla el siguiente cuestionario teniendo en cuenta el material de formación 

E4: Identidad Corporativa. 

 
1. De acuerdo a la metodología Canvas, la propuesta de valor Explica el producto/servicio que se ofrece 
a los clientes.   

a) Falso 

b) Verdadero 

 

2. Existe un solo tipo de relación que se pueden establecer con los segmentos específicos de clientes. 

Taller P3: Acercamiento al modelo de negocios  



a) Falso 

b) Verdadero 

 

3. Para entregar la propuesta de valor se deben desarrollar una serie de actividades claves internas 

a) Falso 

b) Verdadero 

 

4. La obtención de ingresos puede ser directa o indirecta, en un solo pago o recurrente. 
 

a) Falso 

b) Verdadero 
 

5. En el modelo de negocios – metodología Canvas, lo que responde al QUÉ es:  

 

a) Actividades clave 

b) Propuesta de valor  

c) Segmentos de clientes  

d) Canales de comercialización 

 

6. En el modelo de negocios – metodología Canvas, lo que responde al CÓMO es:  

 

a) Socios clave, relación con clientes y propuesta de valor.  

b) Socios clave, actividades clave y recursos clave. 

c) Actividades clave, estructura de costos y fuentes de ingresos. 

 

7. En el modelo de negocios – metodología Canvas, lo que responde al QUIÉN es: 

 

a) Segmentos de clientes, socios claves y actividades clave   

b) Segmentos de clientes, relación con los clientes y canales de comercialización   

c) Recursos claves, estructura de costos y Canales de comercialización  

 
 

 Actividades de apropiación del conocimiento (Conceptualización y Teorización): 

 

Identifique a cuál de los nueve elementos del Canvas corresponde cada una de las descripciones a continuación, 
teniendo en cuenta que se trata de una empresa de fotografía 1 

 

                                                           
1 https://www.crehana.com/cl/blog/negocios/ejemplos-de-modelo-canvas/ 



 
 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 
 

 
 



 

 Actividades de transferencia de conocimiento  

 

Construya su modelo de negocios Canvas 2 

 

 
                                                           
2 https://dinahosting.com/blog/crea-tu-plan-de-negocio-con-canvas/ 



 
 

 

 

 

Muchos éxitos, recuerda que cualquier duda, inquietud, o sugerencia al respecto, no dudes en contactarte con los instructores del 

programa de formación, los cuales amablemente estaremos dispuestos para atender tus solicitudes al respecto. 


